


 

 

Gender aspects of forest reliance 
In general, women  rely on  forests more  than men do, 
and poorer people rely more �� fall‐

back in droughts and emergencies is not true. 
 
Low‐value  forest  products  (fuelwood,  forest  leaves, 
snails, etc.) are often sold by women. Where they exist, 
highly  site‐specific  high‐value products—e.g.  cola  nuts 
in  Ghana,  malva  nuts  in  Laos,  and  gaharu  wood and 
nutmeg in

 Indonesia—are usually sold by men.  

 
 
 
 
 
  


